
 

13.nedēļas rezultāti / Результаты 13 недели 
 

Baltijas distribūciju TOPS  pēc pārdošanas apjoma /  
ТОП дистрибьюций Балтии по продаже:  

1. VILNELE (Lietuva) 

2. AVANTI (Igaunija)  

3. MONA (Igaunija) 

4. JŪRMALA (Latvija) 

5. RIGALAND (Latvija) 

6. DAUGAVA (Latvija)  

Aktīvo konsultantu skaits /  

Число активных консультантов: 

1. VILNELE (Lietuva) 348 

2. AVANTI (Igaunija) 71 

3. JŪRMALA (Latvija) 68 

4. MONA (Igaunija)  59 

5. DAUGAVA (Latvija) 53 

6. RIGALAND (Latvija) 49 
 

 

Labākās grupas pēc pārdošanas: /  

Лучшие по продаже: 

1. ANNA (Anfisa) 926 EUR 

2. JEĻENA (Jeļena) 699 EUR 

3. FORTUNA (Svetlana) 321 EUR 

4. MURAVEINIK (Olga) 303 EUR 

5. ZELTA ĀBELE (Dace) 217 EUR 

6. RAITAS (Ināra) 216 EUR 

7. BITĪTE (Gelena) 207 EUR 

8. NIKA (Svetlana) 177 EUR 

9. FLORA (Jeļena) 166 EUR 

10. PANTERA (Aija) 135 EUR 

   
 

Konsultantu TOP 10 pēc personīgās pārdošanas: / 

ТОП 10 консультантов по личной продаже: 

1. JEĻENA (1901) 375 EUR 

2. ANFISA (9301) 306 EUR 

3. OLGA (1401) 303 EUR 

4. RAMONA (9310) 240 EUR 

5. JEĻENA (4138) 218 EUR 

6. GELENA (2901) 205 EUR 

7. NATAĻJA (9340) 203 EUR 

8. JEĻENA (8301)      166 EUR 

9. LAURA (7926) 135 EUR 

10. MĀRĪTE (4955) 121 EUR 
 

 

Grupas, kuras izpildīja 12.nedēļas plānu: / Группы, которие выполнили  план 12 недели: 

 

 

 

Aktīvie konsultanti katru nedēļu no gada sākuma: / Aктивные Kонсультанты, каждую неделю с начала года. 

1901 JEĻENA 2901 GELENA 5101 INĀRA 9301 ANFISA 

2601 AĻONA 4901 AIJA 8401 DACE  

 

Kandidāti braucienam uz Madridi: / Кандидаты на поездку  в Мадрид 

 

Kvalifikācijas periods 2017.gada 6.-33.nedēļa.  

Kvalifikācijas noteikumi: 

 atdalīta vismaz 1 grupa; 

 Vangarda pārdošana mātes grupā vismaz 40000 EUR; 

 lai dotos ceļojumā ar vīru, Vangarda pārdošana mātes grupā vismaz 50000 EUR; 

 pārdošana atdalītai grupai vismaz 10000 EUR. 

Ceļojuma norises laiks 2017.gada 26.-29.oktobris. 

19. JEĻENA (Jeļena) 55. NIKA (Svetlana) 

26. ARGO (Aļona) 80. LUSTAN (Ludmila) 

29. BITĪTE (Gelena) 83. FLORA (Jeļena) 

36. PICA (Kira) 84. ZELTA ĀBELE (Dace) 

41. FORTUNA (Svetlana) 93. ANNA (Anfisa) 

51. RAITAS (Ināra) 95. LAUMIŅAS (Ilze) 

54. METEOR (Anita) 96. BENEFIT (Nadežda) 



 

 

 

 

 

 

 

Sveicināti! 

Priekšā ir distribūcijas Dzimšanas dienas nedēļa! Protams, ka būtu pieklājīgi, dāvanas vietā, savu piederību un 

mīlestību distribūcijai apliecināt aktivitātes veidā un veikt pasūtījumu. Jo īpaši, ja pārdošanas programma ir veidota 

tā, ka būt aktīvam ir ļoti izdevīgi!  

Izvērtējiet paši: 

1. Namamātes dāvana - komplekts “Robinsons”, vērtība 35 EUR;  

 

2. Iespēja namamātei nopirkt konditorejas tūtiņu par  12,90 EUR,  

ietaupījums 13,70 EUR; 

 

3. Iespēja viesim – namamāte arī ir viesis - Optimum (500 ml) par  3 EUR,  

ietaupījums 5,90 EUR; 

 

4. Jūs, kā konsultants, aktivitātes dāvanā saņemat kārbu kafijas uzglabāšanai,  

vērtība 13,00 EUR; 

 

5. Un par pārdošanas apjomu 500 EUR kā aktivitātes dāvanu saņemat brīnišķīgu  

Optimum kārbu komplektu ar magonēm - noteikti ir nepieciešams papildināt savas kolekcijas!  

Vērtība 42,00 EUR. 

 

Namamātes ieguvums = 54, 60 EUR. 

Konsultanta ieguvums =13 EUR + 23,5% no pasūtījuma summas. 

Konsultanta ieguvums, ja noorganizē ballīti pie sevis mājās = 57,60 EUR+ 23,5% no pasūtījuma summas un Optimum 

komplekts ar magonēm, ko ir iespējams nopelnīt aprīlī. 

 

Jā, un desertā man ir kaut kas īpašs grupu vadītājiem. Ja jūsu grupā 14. nedēļā būs aktīvi vismaz 5 konsultanti + 

grupas vadītājs, tad grupas vadītājs varēs izvēlēties vienu no dāvanām – kārbu “Gigants” vai izstrādājumu ko dēvē  

par briljantu. Izvēlēties! 

 

Es novēlu jums jauku nedēļu un pārdot vismaz 10  FreezerSmart saldēšanas komplektus, jo šis piedāvājums ir tikai 

mums. 

Apskauju, 

Jūsu Lena 

_____________________________________________________________________________________________ 

 

Привет всем!  

Впереди наша праздничная юбилейная неделя! Разумеется, было бы вежливо в качестве подарка любимой 

дистрибьюции – показать свою активность и сделать заказ. Тем более программа построена так, что быть 

активным очень выгодно!  

 

 Grupas nosaukums 

Vangarda 

pārdošana mātes 

grupā 6.-13.nedēļā 

Pārdošana 

atdalītajā grupā 

1. RAITAS (Ināra) 11619 EUR   0 

2. ANNA (Anfisa) 10153 EUR   0 

3. FORTUNA (Svetlana) 8359 EUR 0 

4. BITĪTE (Gelena) 7998 EUR  1368 EUR 

5. ZELTA ĀBELE (Dace) 5610 EUR  622 EUR 

6. MURAVEINIK (Olga) 2960 EUR 407 EUR 



 

 

Судите сами: 

1. Подарок хозяйке – комплект Робинзон, (35 евро),  

 

2. Возможность для хозяйки – купить кондитерский мешок за 12,90 евро.  

(Экономия 13,70 евро)  

 

 

3. Возможность для гостя, а ведь хозяйка вечеринки тоже гость – Оптимум 500 мл за 3 евро  

(экономия 5,90 евро) 

 

4. Для вас, как для консультанта есть подарок активности – контейнер для кофе (13 евро).  

 

5. А за активность в 500 евро чудесный комплект Оптимумов с маками –  

обязательно нужно пополнить свои коллекции. (42 евро).  

 

Итого:  Выгода для хозяйки 54, 60 евро. 

Выгода для вас, если вы консультант 13 евро + 23,5% от заказа. 

Выгода ваша, если вы сделали вечеринку у себя дома: 57,60 + 23,5% от заказа и маки, которые вы заработаете 

в течение месяца.  

 

Ну и на десерт у меня есть что-то особенное для руководителей:  

Если в вашей группе на 14 неделе будут активны 5 консультантов + вы сами, то в подарок получите на выбор – 

изделие гигант или изделие, которое называют бриллиантом. На выбор!   

 

Желаю вам хорошей недели и продать как минимум по 10 комплектов для заморозки – ведь это 

предложение есть только у нас!  

 

Обнимаю вас, ваша Лена! 


