
 

28.nedēļas rezultāti / Результаты 28 недели 
Baltijas distribūciju TOPS  pēc pārdošanas apjoma /  
ТОП дистрибьюций Балтии по продаже:  

1. VILNELE (Lietuva) 

2. MONA (Igaunija) 

3. RIGALAND (Latvija) 

4. JŪRMALA (Latvija) 

5. AVANTI (Igaunija)  

6. DAUGAVA (Latvija)  

Aktīvo konsultantu skaits /  

Число активных консультантов: 

1. VILNELE (Lietuva) 280 

2. RIGALAND (Latvija) 60 

3. JŪRMALA (Latvija) 59 

4. MONA (Igaunija)  57 

5. DAUGAVA (Latvija) 57 

6. AVANTI (Igaunija) 46 
 

 

Labākās grupas pēc pārdošanas: /  

Лучшие по продаже: 

1. ANNA (Anfisa) 805 EUR 

2. FORTUNA (Svetlana) 797 EUR 

3. ZELTA ĀBELE (Dace) 652 EUR 

4. FLORA (Jeļena) 601 EUR 

5. BITĪTE (Gelena) 470 EUR 

6. JUVIDA (Jūlija) 444 EUR 

7. JEĻENA (Jeļena) 409 EUR 

8. ALISA (Gaļina) 353 EUR 

9. CIELAVIŅAS (Olga) 346 EUR 

10. ROZĪTE (Irēna)  309 EUR 
 

Konsultantu TOP 10 pēc personīgās pārdošanas: / 

ТОП 10 консультантов по личной продаже: 

1. JEĻENA (1901) 409 EUR 

2. RAMONA (9310) 348 EUR 

3. ANFISA (9301) 306 EUR 

4. VIKTORIJA (4808) 230 EUR 

5. LĀSMA (1401) 217 EUR 

6. VERONIKA (4804) 214 EUR 

7. IRĒNA (1701) 210 EUR 

8. KRISTĪNA (8605)      209 EUR 

9. ALLA (4126)      206 EUR 

10. INGŪNA (4114) 205 EUR 
 

 

Aktīvie konsultanti katru nedēļu no gada sākuma: / Aктивные Kонсультанты, каждую неделю с начала года. 

1901 JEĻENA 2901 GELENA 9301 ANFISA 2601 AĻONA 5101 INĀRA 

 

 

 

 

 

 

Grupu aktivitāte:/ Akтивность группы: 

Grupas vadītāja izaicinājums jūnijā 
 
Ja grupas vadītājs 27.-31. nedēļā būs aktīvs katru nedēļu un katru nedēļu būs aktīvi vēl 2 konsultanti grupā + 

rekrutēti 2 jauni konsultanti mēnesī, tad grupas vadītājs saņems naudas prēmiju. 
Izpildīta aktivitāte katru nedēļu + rekrutēti 2 konsultanti = 50 EUR 
Konsultants tiek uzskatīts par aktīvu, ja pārdošana ir 100 EUR vai vairāk. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Grupas vadītājs 27.nedēļa 28.nedēļa 

SVETLANA (4101) 4 konsultanti 1 konsultants 

JEĻENA (8301) 1 konsultants  

DACE (8401) 1 konsultants  



 

Kandidāti braucienam uz Madridi: / Кандидаты на поездку  в Мадрид 

 

Kvalifikācijas periods 2017.gada 6.-33.nedēļa.  

Kvalifikācijas noteikumi: 

 atdalīta vismaz 1 grupa; 

 Vangarda pārdošana mātes grupā vismaz 40000 EUR; 

 lai dotos ceļojumā ar vīru, Vangarda pārdošana mātes grupā vismaz 50000 EUR; 

 pārdošana atdalītai grupai vismaz 10000 EUR. 

Ceļojuma norises laiks 2017.gada 26.-29.oktobris. 

 

 

 

 

 

 

 

 Grupas nosaukums 

Vangarda 

pārdošana mātes 

grupā 6.-28.nedēļā 

Pārdošana 

atdalītajā grupā 

1. RAITAS (Ināra) 28742 EUR   0 

2. FORTUNA (Svetlana) 24997 EUR   0 

3. ANNA (Anfisa) 21586 EUR 0 

4. BITĪTE (Gelena) 20373 EUR  4524 EUR 

5. ZELTA ĀBELE (Dace) 14185 EUR  1376 EUR 

6. MURAVEINIK (Olga) 8878 EUR 3983 EUR 


